AR R e = e o . Dl " R I R A oI i s £

NACIONES UNIDAS

ASAMBLEA
GENERAL

Distr. : g
GENERAL

A[CN.9/15

6 enero 1969
ESPANOL -
ORIGINAL: INGLES

COMISION DE IAS NACIONES UNIDAS PARA

- EL DERECHO MERCANTIL INTERNACIONAL -
~ Segundo perfodo de sesiones

Ginebra, 3 de marzo de 1969

Tema 5 b) del programa provisional

CREDITOS COMERCIALES BANCARIOS

. , | Nota del Secretario General

1, Ia Comisi6n de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional
(CNUIMI), en su primer perfodo de sesiones, decidié incluir en su programa de tra-
bajo, como tema prioritario, la cuestibn de los créditos comerciales bancarios en

~ relacién con los pagos'interhacicnales;/;‘ Dedo el interds de la Cdmara de Comercio
Internecional y la labor que ha realizado sobre esta materia y otras afines, la
Comisién decidid tembién pedir al Secretario General que indagase si la Cémara de
Comercio Internaciomal estarfa dispuesta a realizar un estudio de la cuestidng/ .
Tewbién pidid'ai Secretaric General quefconsultase a otras organizaciones
irrberes‘adasy . ' , ‘
2. Conforme a lo pedido por la Comisidn, el Secretario General, en carta del 21 de
meyo de 1968, pregunté a la Cémara de Comercio Internacional si estarfa dispuesta o

. a presentar, para su remisién a la Comisidn, un estudio de la cuestidn mencionada.

1/ Informe de la Comisidn de las Naciones Unidas pare el Derecho Mercantil

T .Internacional sobre la labor realizada en su primer perfodo de sesionmes,
Documentos Oficiales de la Asambles CGeneral, vigésimo tercer perfodo de
sesiones, Suplemento No. 16, pdg. 23, pérrafo 25.

Ibid,., pég. 24, pérrafo 28.
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En respuesta a la gestidn del Secretario General, la Cdmara Internacional de Comercio
prepard un estudio titulado "Créditos documentales , que se reproduce en el anexo I,

3« En carta del 11 de noviembre de 1968, el Becretario Geperal transmitid el
estudio a los 6rganos y organizaciones que sq detallan en el anexo II a este docu-
ment?, invitdndoles a formular las observaciones que desearan sobre e1 tema de los
eréiitos mercantiles bancarios en relacién con los pagos 1ntemciom1es, ‘as{ como
cualquier sugerencia sobre las medidas que la CNUDMI podria tomer con provecho para
fomentar la armonizacin.y unificacién de la legislacidén en esta materia.

L, THasta el momento de redactarse esta rote, se hebian recibido respuestas de las
secretar{as de la Comisién Econbmica para Europa y del Instituto Internacional para
8 Unificacién del Derecho Privado (UNIDROIT)—/ : C

.._5., EJ. Secretario Ejecutivo de 1a Comisién Econdmica para Europa declara que l@s
Usos ¥ précticas uniformes en materia de créditos documentales, codificados por 1a

‘ »,,,fcémara Internacional de Comercio, "pa.recian satisfacer plenamente las pecesidades

e 1as partes 1nteresadas" ¥ epoya la sugerencia contenida en el estudio de la Cémara
Ipternacional de Comercio de que la CNUDMI. recc,miende el cddigo a todos los Estados
',"membros de las Naciones Unidas. ;. : : S
6. El Secretario General del. xmmaom dice que el cédigo es "el ejemplo més t:{pico
de la eficacia de la unificacién del derecho realizada mediante la normalizacidn de
. los usos y préctices.comerciales” y manifiesta .que el UNIDROIT, en colaboracidn con
.- 1a Cémara Internacional de Comercio y la Comisidn Econdmica para Ejuroya, prepara
 pera 1969 una conferencia de mesa redonda de las organizaciones inmternacionales
interesadas en los problemas ,juridicos relativos & los conocimientos internacionales
de embarque y en particular el documento de expedicién y titulo que ha de usarse con
respecto & mercancias despachadas en grandes "conbainers » El UNIDROIT Bugie‘r'e que
la Cémara Internacional de COmercio tenga en cuenta las conclusiones de esa confe-
rencie en cualquier posible. revisidn de 103 Usos y précticas uniformes en materia |
de créditos documentales, : S

L2

y los comentarios y observaciones que en lo sucesivo ge reciban de otras organi-
zaciones se resumirdn en una adicién al presente documento.
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Anexo I

CREDITOS DOCUMENTALES: EStudiO presentado a las Naciones Unidas'  j. 
BCE 1a Cduera 8 Conereio Tnborpacioral - L

‘Introduccién

1. Desde el punto de vista de los cOmerclantes 1nteresados, el comercio interna-
cional pucde plantear muchos problemas y el menor de ellos es el de proporcionar
la "seguridad.comercial epetecida por el comprador y el vendedor, es decir, ase-~

gurar que tanto el pago como el cobro del precio de las mercancias qusden vincula-
@ dos efectivamente a la transmisi6n del tftulo sobre ellas. .
2. Durante casi un siglo, y en wedida cada vez mayor desde el decenio de 1920,ﬁ
‘los banqueros que operan en el émbito iniernacional han contribuido de manera
importante a la solucidn de este problema concreto pr0porcionando “créditos doeu-
‘mentales ». denominedos también en ocasiones "cartas documentales de crédito

"eréditos comerciales" y "cartas comerciales de crédito”.

Ibfin;ciég
3« Por lo general, dichos créditos se definen’internacionalmente;comoz .

'ves tOdo &cuerdo cualquiera que sea su denominacidén o desigracidén, en virtud
del cual un banco (banco emisor), actuando a instancia y conforme a las
~ instrucciones de un cliente (solicitante del crédito) se encarga de efectuar
V un pago & un tercero (beneficmario) o a la orden de éste, 0 a psgar, aceptar
‘ : ~ © negociar letras de cambio (efectos de comercio) giradas por el beneficiario,
0 a autorizar que tal pago sea efectuado o0 que tales letras sean pagadas,
aceptadas 0 negociadas por otro benco, contra la entrega de los d0cumentas 1
'convenidos y con arreglo a los términos y condiciones estipuladoa.
4, Bésicamente, por tanto, tal "acuerdo", tanto si se define como "crédito, ,
"carte de crédito”, o “carta documemtal™. o "comercial, supone siewmpre por 1o menos
' tres partes, es decir, el banguero que emite el crédito, la persona que 1o solicita
'(generalmente el comprador) y el beneficiario del crédito (generalmente el vendegor),
y se traduce en un compromiso condicional respecto del pago que el banquerc contrae
con el vendedor a instancia y conforme a las instrucciones del comprador. - ‘
5. Garantiza as{ al vendedor el pago a su vencimiento sustituyendo la solvencia

del comprador por la del banco, y permitiendo que el veﬁdedor, con sujecién al .
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~ cumplimiento de los "términos y condiciones estipulados", obtenga la suma que se

‘le adeuda de un banco - normalmente en su propio pafs - en vez de tener que gestionar
por s{ mismo el cobro exacto del precic facturado de un comprador remoto que puede
verse obstacilizado por controles cambiarios y el consiguiente papeleo burocréticQ.
Al mismo tiempo, Lace intervenir la pericia bancaeria en favor del comprador asegu-
réndole que los cocumentos presentados estdn en conformidad con el crédito y, cuando
se trata de documentcs que son t{tulos represenmtativos de las mercancias, garantizédne
dole la "entrega juridica" de éstas. Ahora bien, es principio fundamental de este
instrumento bancario que el banco solamente ha de velar por que los documentos

"ge hallen al parecer de conformidad con los términos y condiciones del crédito" y .
~ no tiene que preocuparse del comtenido de la transaccidn comercial subyacente.

6. Bste principio es importente, ya que la separacidn complets y deliberada entre
elkcompromiso del banco c¢or respecto al beneficiario y los derechos y obligaciones
derivados de "la venta y otros contratos™ en que se basa el crédito le permite
desempefiar eficazmente su Goble funcidén econdmica, es decir, proporcionar simultéd~
neamente crédito y garant{a - aunque, desde el punto de vieta del vendedor, el
aspecto de la garantfa, es decir la seguridad de recibir el pago, acasO parezca ser
el factor mds importarte en las tres fases de toda operacifn de crédito documental,

Desarrollo de la operacidn cre¢iticia documental

7,' ‘Asi pues, en la primera fese, que consiste en la apertura del crédito, el banco
emisor, actuando por orden y cuenta de su cliente (solicitante del kcrédito, general- .
mente el comprador) se compromete unilateralmente con un tercero beneficiario
(generalmente el vendedor) a pagarle una determinada suma de dinero con sujecifn al
cumplimiento por &ste de los términos y condiciones especificamente estipulados.

8. A veces, el compromiso puede ser "revocable", es decir no constituir "un
compromiso gue obligue jurfdicamente al banco o a los bancos interesados con respecto '
al beneficiario”, cuando el crédito "puede ser modificado o revocado en todo momento
sin previo aviso al beneficiario™, Sin embargo, lo wés frecuente es que el crédito
sea "irrevocable" es decir que como "compromiso firme del banco emisor del crédito”
“constituya ﬁuna obligacidn de éste hacia el beneficiario", Cabe también estipular

el requisito de que esa "obligacién" del banco que abre el crédito sea "confirmada®,

/i.'
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es decir reforzada con la adicidn de un compromiso similar de otro banco que, de
este modo, queda tawbién cbligado. .

9. No obstante, estos compromisos de crédito estén sujetOS en su totalidad al
cumplimiento por parte del beneficiario de los términos y condiciones estipulados
que, normalmeute, comprenden cuestiones tales como 1a forma y el lugar del pago

(por ejemplo, en numerario contra efectos a 1a vista, o por aceptacidn de una letra
con vencimiento en una fecha determinada futura); los documentos exigidos y la .
expedicidn a que se refieren (por ejemplo, una factura que indique la naturaleza

de las mercancias y su valor, ura péliza o certificacién de seguro que proteja a
1as mercancias contra el riesgo de pérdida o dafios durante su trénsito, y un docu-
mento de expediciu - por ejemplo 103 conoc¢mient08 de embarque - que las representa
durante su. trénsito N cmnfzcre oerechos sobre ellas al llegar al punto de destinc)a
¥ 1a fecha de expiracidn, es Geeir la fecha definitiva en la cual han. de cum@lirse .
los términos y.condiciones fijados y es exigible el pago. :
10, Ahora bien, aunque el beneiiclario, para obtener el pago, ha de cumplir esos ;f'
requisitos,. no incurre en responsabilidad alguna por su incumplimlento ante el J
banco, . Simplemente exonera al banco o ‘bancos del cowprowiso contraido. ‘

1. Por tanto, la segunda fase de la 0perac16n de crédito documental exige’ que el
bereficiario envie los documentos precisos al banco preciso y en el momento preciso,
para que el banco examine los “"documentos con atencidn prudencial para asegurarse
de que se hallan al parecer de conformidad con los términos y condiciones del _' ;
crédito”, y para que el banco cumpla séguidahgntg su‘compmomiéo,'bien sea mediante
el pago directo de la cantidad o median£e 1a ﬁceptacidn - 0 negociacién - de letras
con vencimiento a plazo, segﬁn,qqe,esos,éfectbs se gi:en contrd el banco o contra -
un tercero, . o - . | |

12, En la tercera fase, el cliente del banco emisor, es decir el solicitante del
crédito, ha de reewbolsar al banco 1as sumas que haya pagado, wds la comisién
correspondiente, Debido al principio fundamental de que "en las operacioﬁes con
créditos documentales todas las partes interesadas operan con documentos ¥y no con
mercancias", el solicitante del crédito no puede negarse a satisfacer la exigencia
del reembolso en tanto y en cuanto los documentos "se hallen el parecer de comfor-’
midad con los términos y condiciones del crédito". En consecuencia, no puede
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oponerse a la reclamacidn de reembolso del banco alegando; por ejemplo, motivos

tales como la calided de la mercancia, o la forma en que se ha llevado a cabo la '
transaccién mercantil inherente al crédito Gocumental; pero si puede negarse &

aceptar los documentos y a reegkolcar al banco fundédndose en que se ha hecho el

pago al beneficiaric cortra la presentacién de documentos irregulares o infringiendo

los términos o condiciones del créiito,

Cédigo uniforme

5. EstOS son 10s supuestos que pueden dar - y han dado - origen e dificultades,
roces e incluso litigios, ya que las personas que se dedican al tréfico mercantil ‘
son por regla gereral comerciantes y ntc expertos juridicos o financieros, y como

las perspectivas, comprensidn, cogociuientos y experiencia pueden varias de un pais
a otro, de banco a bap~o y de comerciante a comerciante, es posible que se produz~.
can équivccos acerca del significado preciso de los términos usadog y que surjan
controversias para desentrafiar la exacta naturaleza de las obligaciones impuestas.
14, Esta imprecisién,-tanto .con respecto a los términos y condiciones especificos
comp & la naturaleza esencial de eata~operacidn bancaria y sus consecuencias juri-
dicas, junto con la falta de uniformidad internacional en las précticas bancarias,
indujo a la Cémara de Comercio Internacional a tratar de uniformasr los usos y préc-
ticas relativos a estoz créditosz, con el fin de hacer posible la elaboracién de

un cddigo claro y aceptable,

15. Su primera "Reglamentaclén uniforme de los créditos documentales”, aprobada ‘
en su Congreso de Amsterdam de 1929, solamente fue puesta en préctica sin embargo
7or los bancos de Francia y de Bélgica. Por ello se consideré recesario efectuar
una revisidn completa de esa reglamentacidén y los primeros "Usos y précticas uni-
formes en materia de créditos documentaleé“, adoptados en el Congreso de Viena

de 1933, fuefon aceptados por todos los’bancos de Europa continental. En la
POSZUETTA, la necesidad de tener en cuenta las précticas de Estados Unidos y la
conveniencis de modificar ciertas cuestiones de detalle con arreglo a la experiencia
adquirida, impuso una nueva revisién aprobada en el Congreso de Lisboa de 1951.

Esta nueva versidén consiguid la adhesidén colectiva de los bancos de unos 30 palses,

/‘D.
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_ sébre un cédigo comin de pricticas en la materia, conc
h/Esta necesidad no se satlsfiza realmente hasta que la

;resultadq la publicacidn del folleto No, 222, titulado
- en materia de créditos documentales” que constituye un c6digo que los bancos y las -

~al principio fundamental enunciado a lo largo de los

- precisas al banco emisor - para que se hagan constar

»' 18’
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Subsistié no obstante la necesidad de més amplio

normas escritas que puﬂiera ser universalmente aceptad
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apoyc y de llegar a un acuerdo
ebido como un conjunto de

0 y uniformemente interpretado.
revisién de 1962, llevada a

cabo con le colaboracidn directa ¥ plena del sistema bancario briténico, tuvo por

asociaciones bancarias de 180 Estados y territorios, t

crediticias documentales#,

Folleto No, 222

"Usos y précticas uniformes

anto de economia capitalista
como de economfa socialista, han aceptado volumtariame

nte para regir sus operaciones

17. -Este cddigo,uque~p0r ser el inico cuerpo de normas mercantiles interpacionales

de aplicacidn general, puede considerarse que expresa
sentido juridico del_término, egpieza con unas “Dispos
ciones", que comprenden la definicidén de crédito ante

que el solicitante del crédito se halla obligado a 4

propio documento de crédito - de manera que no pueda
tidumbre en ningdn eslabln de 1la cadens entre el goli
ficiario del mismo, por insuficiencia ¢ ambigiiedad.
Seguidamente, el folleto trata de la "Forma y no
¥y explica las distintas formas de los crédites docume
irrevocables y confirmados, as{ como las caracteristi
el fin de evitar en el futuro, en la medida de lo pos
todo equfvoco, El artfculo 6 de esa seccibn subraya
solicitante, que es la parte que conoce exactamente 1o
deber de asegurar la eficaz operacidn del crédito dand
completas,

.
mds .

los usos comerciales en el
itciones generales y defini-
indicada y sirven de base
6 articulos del cédigo de.
instrucciones completas y
abaluente por escrito en el
aber motivos de duda o incer-
itante del crédito y el bene-

ificacidén de los créditos"

tales, a saber, revocables,

as propias de cada una, coﬁ :
le, toda disconformidad y

1 prineipio bésico de que el
que se necesita, tilene el

o instrucciones claras y

Be registrd también después la adhesién de 1os bancos de unos cuarenta pafses

/"0




 «fl9 Seguidamenbe, el cbdigo procede a desarrollar en la seccién "Deberes y respcﬁwkjf
~ sabilidedes" un segundo principio bésico, que es consecuencia ldgica del primero. |
- Este aegundo principlo, tal como se enuncia en el articulo 8, consiste en que el
f banco, al recibir los documentOS, tiene el deber de atenerse estrictamente a 108

‘mided con dichos términos y condiciones y suspender el pago debido a la presenta~
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‘tados se ajustan ahora a los términos y condiciones (incluidas 1as "modificaciones“)
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términos y condiciones del crédito, rechazar los documentos que no estén en confor-

cibn de esos documentos, a menos que el solicitante del crédito autorice la acepma-«@f
cibn de esos documentos irregulares y el pago & le presentacién de los mismos, En
este fltimo caso el banco tiene derecho a exigir al solicitente el reembolso de tﬁ
los pagos efectuados en virtud del crédito, dado que el solicitante ha "podificado" ;
de hecho los términos originales del crédito pare adecuarlos a los documentos pre— .
sentados, 1o cual, considerado a la inversa, significa que los documentos presen- :
|
del crédito, < %
20, Ia tercera secci6n del folleto, titulada “Docummntos"; indica gue incumbe a1
solicitante del crédito especificar la forma yel contenido de los documentos sin
que el banquero se encuentre obligado a adivinarlos, y seguidamente define las 5¢ C
condiciones que, en defecto de requisitos expresamente enunciados por el_solicitante,
deben reunir los documentos, Esta parte del folleto ofrece en particular una defi-
nicién sencilla y concreta del conocimiento de embarque "limpio", es decir nb'suéétO?g
& restricciones, causa énteriormente de muchos roces y comtroversias. ' : L
21. Ia cuarta seccién del folleto, titulada "Disposiciones varias", da definiciones
e interpretaciones de términos que, por falta de esas definiciones v de una inter-
pretacién uniforme, han obstaculizado en otrae época el desarrollo rormal .y fruct£~ ‘
fero de las operaciones con créditos documentales. ’
22, Por dltimo, el artfculo 46 regula de una manera clera, precisa y completa la :
"transferencia® de- créditos, es decir la forma especial de trasladar totalmente o - f
en parte el beneficio de un e¢rédito a un tercero, cuestién que anteriormente habia
sido fuente constante de problemas,

Revisidn ‘ o \é

23. la Cémera de Comercio Internacional, sin subestimar la importancia y el éxito |
de sus trabajos anteriores en esta esfera especializada, no ignora la necesidad

/DCO
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de asegurar que su c6digo contenido en el folleto No, 222 no queda a la zage de la
evolucidn corriente del comercio internacionael y de las précticas del transporte
mer{timo, Por ello, el cddigo es objeto de constanmte revisién y, a tal efecto,

las encuestas efectuadas periddicamente en diversas partes del mundo se exawinan
en las reuniones que celebra a mediados de cada afio su Comisibén de Técnicas y
Précticas Bancarias, érgano que ya se ocupa en la actualided de considerar la nece-
sidad de introducir en esas normas algunas modificaciones, convenidas interpacio-
nalmente, una vez que se haya llegado a un acuerdo en relacién con el documento de

transporte y el titulo necesario con respecto a las mercancias expedidas en grandes
"containers"”,

Aspecto jur{dico

24, Estas revisiones, que se hacen necesarias por los cambios en las précticas |
comerciales, pueden ser convenidas e incorporadas en el cédigo como modificaciones
concretas més rédpidamente y con menor posibilidad de controversias cuando el eédigo
es aceptado internacionalmente por acuerdo volunterio que cuando sus normas se
incorporan especificamente a cualquier disposicién jurfdica preceptiva de carécter
nacional, ‘

25, Por esta razén en toda solicitud de crédito asi como en el propio crédito,
hecha a un banco emisor, se incorpora todo el cédigo, de modo que sus normas forman
parte integranmte del contrato de "fimanciacidn", subsidiario del "contrato de venta'.
26, Constitu;ria, no obstante, una gran ayuda gue las Naciones Unidas, por conducto
de la CNUIMI, recomendara la aceptacidn del c6digo a todos los Estados Miewbros

y que, de ser posible, quedaran incluidos los paises en que adn no se aplican esas
normas,

/01’
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3 , Anexo IT
LISTA DE ORGANOS Y ORGANIZACIONES A IOS QUE SE TRANSMITIO EL
5 ESTUDIO DE IA CAMARA INTERNACIONAL DE COMERCIO

Organos y oficinas de las Naciones Unidas

Comisién Econdmica para Africa
Comisién Econduica pera América latina

Comisibén Econdmica para Asia y el Iejano Oriente
Comisién Econbmica para Europa

Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo

Organismos especializados de las Naciones Unidas

Banco Internacional de Reconstruccién y Fomento
Fondo Monelario Internacional

Otras organizacionzs Intergubernsmentales

Asociacidn Europea de Libre Intercambio
Asociacidn Ietinocamericana de Libre Comercio
Banco Africano de Desarrollo
Banco Asidtico de Desarrollo
Bancc Europeo de Inversiones
Banco Interamericano de Desarrollo
- Comunidad Econdmica Europea
‘ Consejo de Asistencia Econémica Mutua
Consejo de Europa
Instituto Internacional para la Unificacién del Derecho Privado
Organizacidén de Cooperacién y Desarrollo Econdmicos
Organizacidn de los Estados Americanos

Organizaciones no gubernamentales

Asociacién de Derecho Internacional (ILA)
Instituto Internacional de Estudios Bancerios
National Association of Credit Management

- - -




